GLOBAL SALES PLANNING AND STEERING PROCESS OWNER (M/W/D)

Blum stellt Klappen-, Scharnier-, Auszugs- und Pocketsysteme fir Mébel her, die in Gber 120 Mérkte geliefert werden.
Wousstest du, dass wir weltweit 35 Tochtergesellschaften haben? Unsere Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter im Bereich
Sales, Marketing und Distribution betreuen diese von Hochst aus und sind Ansprechpersonen flr unsere Kunden.

DU

vertrittst den Sales Planning and Steering Prozess als Botschafter bei verschiedenen Stakeholdern und bist die
Schnittstelle zu den angrenzenden Prozessen

bundelst und verstehst die BedUrfnisse der internen Kunden, vertrittst und implementierst diese im Prozess
sorgst proaktiv fur die kontinuierliche Verbesserung unserer Prozesse und Tools

bist fur die Weiterentwicklung des globalen und regionalen Sales Planning and Steering Netzwerks verantwortlich und
koordinierst den globalen Rahmen und die Umsetzung

bist fachlich fUr die Koordination, Betreuung und Weiterentwicklung der SPS-Experten in den Regionen verantwortlich

WIR

legen Wert auf deine ausgepragten Problemldsungs- sowie Kommunikations- und Moderationsfahigkeiten

schatzen deine Fahigkeit, langfristige Ziele planen zu kénnen und geeignete MaBnahmen zu definieren und
umzusetzen

freuen uns Uber deine Bereitschaft, dich in verschiedene Themen aus den Bereichen Sales, Marketing und Distribution
einzuarbeiten und dich an wechselnde Anforderungen anpassen zu kénnen

agieren global und legen Wert auf eine enge Zusammenarbeit mit internationalen Stakeholdern: sehr gute Deutsch-
und Englisch-Kenntnisse setzen wir daher voraus

Julius Blum GmbH
LLara Hostenkamp

Telefon +4355787053370

Gesetzlich verpflichtender Hinweis: Das tatsachliche Gehalt liegt Uber dem Metaller-KV und orientiert sich an der
beruflichen Qualifikation und Erfahrung sowie am Vorarlberger Arbeitsmarkt.



